
Brownfields in Nederland ? 

Hoe kan bodem en ondergrond een bijdrage leveren 









(foto’s uit Giflandschap Revisited) 



Voor in het achterhoofd: 
Randvoorwaarden voor succes 

• Maatschappelijke vraag naar ruimte 

• Potentie om succesvol te kunnen ontwikkelen 

• Slagingskans om proces op gang te krijgen 

• Financiering en verevening 



Hoe kan ons werkveld een bijdrage leveren 
om kansen te creeren voor “brownfields”   

•  literatuurstudie 

•  interviews met RO-wereld 

•  casussen 



Opgeleverd: 

•  denkmodel (indeling  & strategie) 

•  (aanzet tot) invulling van drivers 

•  aanknopingspunten 



Denkmodel 
Hoge Ontwikkelbehoefte 

(hoog dynamisch, complex) 

Lage Ontwikkelbehoefte 

(laag dynamisch, weinig complex) 

Hoge ontwikkelpotentie 

(gunstig vestigingsklimaat)) Lage ontwikkelpotentie 

(weinig gunstig vestigingsklimaat)) 
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Strategie 



Drivers 

. Subsidies als bedrijvenregeling 

. Nazorg en beheersorganisaties 

. Koppeling aan GREX 

. Kosten-batenanalyses 
…… 

. Bodemsaneringstechnieken 

. Meekoppelen, meervoudige functies 
…… 

. Convenanten 

. Gebiedsgerichte aanpakken 

. Lokaal beleid (omgevingsplan) 

. Herbeschikken  
…… 

. Gebiedsbranding 

. Landschappelijke waarden 

. Ecosysteemdiensten 
…… 



Voorbeeld kwadrant 1:   
Strategie: omhoog trekken 

Dellen Wuijts Zwolle 



Voorbeeld kwadrant 2:  
Strategie: ondersteunen 

Noordoevers Hendrik-Ido-Ambacht 



Voorbeeld kwadrant 3:  
Strategie: experimenteren  

Glastuinbouwgebied  - Aalsmeer 



Voorbeeld kwadrant 4:  
Strategie: wakker kussen 

Kanaalzone Tilburg 



Aanknopingspunten voor vervolg 

•  techniek 

•  kosten en financiering 

•  wet- en regelgeving 

•  informatievoorziening 

•  Imago 

•  rol bodemprofessional 


